
УПРАВЛЕНИЕ 
ПАНЕЛЬЮ 

ПОСТАВЩИКОВ

ОСНОВНЫЕ ЭТАПЫ ПРОЦЕССА ЗАКУПОК

АНАЛИЗ 
ЭФФЕКТИВНОСТИ

ПОСТАВЩИКА

ВЫБОР 
ПОСТАВЩИКА

(ТЕНДЕР)

Поиск новых поставщиков или регистрация 
обращений потенциальных поставщиков 
через ZAKUPKI@VAZ.RU Коммерческие переговоры

Определение поставщика

Рассылка запросов на ТКП

Заключение договора поставки

Качество

Сроки поставки

Цена

Коммуникация

Подписание базовых соглашений: 
• соглашение о неразглашении, 
• соглашение об электронном взаимодействии

Омологация поставщиков в привязке 
к товарным группам (ОКПД2)
Получение документации, аудит (если требуется) и 
оценка по критериям: качество, финансовая 
устойчивость, технические компетенции, 
производственные мощности, лицензии и др. 
(в зависимости от специфики товарной группы)

Инструкция по 
регистрации

https://static.lada.ru/files/reports/08112022/registration_of_potential_suppliers.pdf

